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TRANSAKCJA SPRZEDA ZY APTEKI ©

Jeszcze nie tak dawno mato ktory z wiascicieli apteki zdawat sobie sprawe, ze mozliwe jest jej
sprzedanie. Dzisiaj informacje o tego rodzaju transakcjach nie budzg juz zdziwienia. Jednak nie
znaczy to, ze potencjalni sprzedajacy lub kupujacy majg swiadomosé, co tak naprawde kryje sie pod
tym pojeciem i jak prawidtowo przeprowadzi¢ takg transakcje.

Posiadanie podstawowej wiedzy na ten temat jest niezbedne, poniewaz sprzedaz przedsiebiorstwa
apteki (tak! - przedmiotem takiej transakcji jest wiasnie przedsiebiorstwo!) jest nieco bardziej ztozong
transakcjg, niz sprzedaz uzywanego samochodu (zazwyczaj tez opiewajacg na znacznie wyzszag
kwote), a diabet, jak to zwykle bywa, tkwi w szczegotach.

Warto wiec wiedzie¢, o co w takiej transakcji naprawde chodzi, z czym sie ona wigze i na co
szczegolnie zwraca¢ uwage.

Po pierwsze jak juz powiedzielismy wyzej, przedmiotem transakcji sprzedazy jest najczesciej
przedsiebiorstwo apteki, czyli zespdt wszystkich skladnikow ktére skiladajg sie na apteke jako
dzialajacy organizm gospodarczy (nieco inaczej transakcja wyglada w przypadku sprzedazy udziatow
w spoélce prowadzacej apteke, ale o tym potem). A wiec sprzedajgc apteke, na nowego nabywce
przechodza miedzy innymi:

= dotychczasowa umowa najmu lokalu apteki;
= skiadniki majatkowe apteki;
= umowy o prace z pracownikami apteki.

Na nabywce apteki nie przechodzi natomiast dotychczasowe zezwolenie na prowadzenie apteki,
poniewaz zezwolenie dotyczy wtasciciela, a nie apteki.

Pojawia sie tu pytanie o to, czy w ramach skladnikbw majgtkowych nabywca apteki staje sie
wlascicielem wszystkich jej ruchomosci, w tym zapasu lekéw na dzien transakcji. Odpowiedz brzmi: co
do zasady tak wilasnie byé powinno i w przypadku kazdego innego przedsiebiorstwa tak by byto,
natomiast poniewaz apteka nie ma zezwolenia na hurtowg sprzedaz lekéw, wojewddzki nadzor
farmaceutyczny zazwyczaj przeciwstawia sie tej ogdlnej zasadzie. Cho¢ takie podejscie nadzoru
farmaceutycznego budzi zdaniem autora watpliwosci, w praktyce mozna przyja¢ takie stanowisko
nadzoru (na zasadzie, ze nie ma sensu dyskutowac z wladzg lub, jak to kiedy$ barwnie ujat jeden ze
znanych treneréw pitkarskich, ,kopac¢ sie z koniem”), problem ten mozna rozwigza¢ w inny sposéb.

Tak czy inaczej, niezbedna praktykg przy transakcji sprzedazy apteki jest sporzgdzenie inwentaryzacji
majgtku oraz zapasu lekdw na moment transakcji (strony muszg wiec ustali¢, kto, w jaki sposéb i
kiedy takg inwentaryzacje przeprowadzi).

Jezeli mamy do czynienia z aptekg prowadzong przez spotke akcyjng lub spétke z o.0., transakcja
moze polega¢ na sprzedazy udziatdow w tej spotce. W takim przypadku zmienia sie tylko wiasciciel
udziatéw w spoice, podczas gdy wiascicielem i prowadzacym apteke jest dalej ta sama spotka — co
oznacza, ze transakcja nie powoduje koniecznosci ubiegania sie o nowe zezwolenie i zwigzanego z
tym czasowego zamkniecia apteki).

Przy okazji warto zaznaczy¢, ze nie jest mozliwa sprzedaz udziatow w spoéice cywilnej, ktora jest
spotkg osobowa. Jest to niekiedy popetniany btad.

To tylko czesé problemdéw zwigzanych ze sprzedazg apteki. Inne kwestie, co do ktérych strony
transakcji muszg mie¢ swiadomosc, to miedzy innymi nastepujgce fakty:

= sprzedaz apteki oznacza zwykle uzyskanie dochodu przez strone sprzedajgca, co
automatycznie powoduje powstanie obowigzku zaptaty przez sprzedawce podatku
dochodowego;

= od transakcji nalezy w ciggu 14 dni zaptaci¢é podatek od czynnosci cywilno-prawnych
(zwyczajowo placi go kupujacy, ale obie strony odpowiadajg solidarnie za zaptate tego

podatku);
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= zapfata za przedmiot transakcji nie moze by¢ uregulowana gotoéwka (pomijajgc przypadki
transakcji o relatywnie niskiej wartosci, ktére w praktyce wystepujg bardzo rzadko lub nigdy);

= nabywca apteki moze sta¢ sie wspoélodpowiedzialnym za zobowigzania finansowe (dtugi)
sprzedajgcego, o ile nie zabezpieczy sie przed tym w odpowiedni spos6b jeszcze na etapie
transakciji.

Biorgc powyzsze pod uwage warto zaplanowa¢ odpowiednig iloS¢ czasu na odpowiednie
przygotowanie wszystkich aspektoéw transakcji, jak rowniez skorzysta¢ z wykwalifikowanego doradcy,
majgcego doswiadczenie w tego rodzaju transakcjach, poniewaz koszty bledéw i niedopatrzen w
ramach takiej transakcji mogg by¢ bardzo wysokie, wiec oszczedno$¢ wynikajgca z realizacji
transakcji na zasadzie ,.zrob to sam” jest czesto pozorna..
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